حقيبة ابتكار شركات المستقبل - التسويق

5-4. استقصاء تقييم سعر المنتج أو الخدمة
تقييم السعر؟
1. أي من تلك البيانات تصف استخدامك لـ (المنتج) أو الخدمة؟
· استخدام منتظم
· من حين لآخر
· نادراً
· أبداً
2. ما هو السعر الذي تدفعه عادة (العملة المحلية)؟؟
· 10

· 20

· 30

· 40

3. ما هو السعر الملائم في اعتقادك لهذا (المنتج) أو الخدمة (العملة المحلية)؟
· 10 

· 20 

· 30 

· 40 

تقديم مفهوم جديد (منتج) أو الخدمة؟؟
4. أي من تلك البيانات تصف بدقة ما يساويه (المنتج)
· يساوي أقل بكثير مما دفعت فيه...
· يساوي أقل قليلا...
· قدر القيمة...
· يساوي أكثر قليلا من ...
· يساوي أكثر بكثير من ....
5. ماهي أقصى قيمة تدفعها في هذا (المنتج) أو الخدمة إذا كنت تراه لا يساوي هذا المبلغ؟
اختر أحد الاختيارات (العملة المحلية)

· 10 

· 20 

· 30 

· 40 

6. ما هو الحد الأدنى للسعر الذي تراه مناسب للنوعية؟
اختر أحد الاختيارات (العملة المحلية)

· 10 

· 20 

· 30 

· 40 

7. ما هي احتمالية تجربتك للـ (المنتج) أو الحصول على خدمة إذا تم بيعه بـ ...؟
· مستبعد جداً
· مستبعد
· لا محتمل ولا غير محتمل
· على الأرجح
· في الغالب 
8. ماهي الأسباب وراء شعورك هذا؟
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